
1 

 

《
よ
り
よ
い
結
論
を
導
く
討
論
を
す
る 

話
例
》 

二
年 
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〕  

書
店
へ
の
Ａ
Ｉ
の
導
入 

 

司
会 

こ
れ
か
ら
話
し
合
い
を
始
め
ま
す
。
テ
ー
マ
は
「
書
店
へ
の
Ａ
Ｉ
の
導
入
」
に
つ
い
て
で
す
。

で
は
、
ハ
ル
さ
ん
、
提
案
を
お
願
い
し
ま
す
。 

ハ
ル 

は
い
。
私
は
学
校
で
図
書
委
員
と
し
て
活
動
し
て
い
ま
す
が
、
図
書
室
の
本
を
整
理
す
る
作
業

が
大
変
で
す
。
た
く
さ
ん
の
本
が
並
ぶ
書
店
に
お
い
て
も
、
同
じ
こ
と
が
い
え
る
と
思
い
ま
す
。

そ
こ
で
私
は
、
書
店
に
Ａ
Ｉ
を
導
入
す
る
こ
と
を
提
案
し
ま
す
。
Ａ
Ｉ
の
導
入
に
よ
り
、
本
の

整
理
や
内
容

紹
し
ょ
う

介か

い

、
取
り

扱
あ
つ
か

う
商
品
の
検
索
な
ど
、
業
務
効
率
が
大お

お

幅は

ば

に
上
が
る
の
で
は
な
い

で
し
ょ
う
か
。
さ
ら
に
、
Ａ
Ｉ
が
人
間
の
代
わ
り
に
働
く
こ
と
で
、
人
件
費
の
削さ

く

減げ

ん

も
期
待
で

き
ま
す
。 

司
会 

提
案
者
に
対
し
て
、
質
問
や
意
見
は
あ
り
ま
す
か
。
は
い
、
ア
キ
さ
ん
。 

ア
キ 

私
も
、
Ａ
Ｉ
を
導
入
す
る
こ
と
で
人
件
費
が
削
減
で
き
る
の
は
よ
い
と
思
い
ま
す
。
し
か
し
、

何
か
ト
ラ
ブ
ル
が
あ
っ
た
と
き
に
は
ど
う
な
る
で
し
ょ
う
か
。 

ナ
ツ 

確
か
に
、
業
務
効
率
は
上
が
る
と
思
い
ま
す
。
し
か
し
、
書
店
員
さ
ん
の
お
す
す
め
を
、
生
の

声
で
聞
く
ほ
う
が
い
い
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。
全
て
の
業
務
を
Ａ
Ｉ
に
任
せ
る
の
で
は
な

く
、
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
や
臨
機
応
変
な
対
応
が
求
め
ら
れ
る
部
分
は
書
店
員
さ
ん
が
行
う

な
ど
、
仕
事
を
バ
ラ
ン
ス
よ
く
分
け
て
Ａ
Ｉ
を
活
用
し
て
い
く
こ
と
が
必
要
な
の
で
は
な
い
で

し
ょ
う
か
。 


